Basisinformationsblatt

Zweck

Dieses Informationsblatt stellt Ihnen wesentliche Informationen iber dieses Anlageprodukt zur Verfligung. Es handelt sich
nicht um Werbematerial. Diese Informationen sind gesetzlich vorgeschrieben, um Ihnen dabei zu helfen, die Art, das
Risiko, die Kosten sowie die méglichen Gewinne und Verluste dieses Produkts zu verstehen, und lhnen dabei zu helfen, es
mit anderen Produkten zu vergleichen.

PflegeRente Stand des Basisinformationsblatts: 22.10.2021
der Allianz Lebensversicherungs-AG als fiihrende Zustandige Aufsichtsbehorde:
Vertragsgesellschaft; zu den anderen Vertragsgesellschaften Bundesanstalt fir Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin)

siehe die Vertragsunterlagen

www.allianz.de

Weitere Informationen erhalten Sie telefonisch unter
08 00.4 1001 04.

Sie sind im Begriff, ein Produkt zu erwerben, das nicht einfach ist und schwer zu verstehen sein kann.

Il. Um welche Art von Produkt handelt es sich?

Art Das Versicherungsanlageprodukt ist eine lebenslange Pflegeversicherung. Das
Versicherungsanlageprodukt unterliegt deutschem Recht.
Ziele Der Fokus liegt auf der Pflegevorsorge. Die Kapitalanlage erfolgt wahrend der gesamten

Versicherungsdauer vollsténdig durch das Versicherungsunternehmen; sie zielt auf die
nachhaltige Finanzierung der Leistungen aus allen Vertragen des Unternehmens ab. Zur
Gewabhrleistung der Pflegevorsorge kommt neben der Renditechance auch der Sicherheit der
Kapitalanlagen eine hohe Bedeutung zu. Bei den Vermdgenswerten handelt es sich im
Wesentlichen um Darlehen, Hypotheken, festverzinsliche Wertpapiere, Aktien und Immobilien.
Wir setzen die Prinzipien des verantwortungsvollen Investierens der Vereinten Nationen (PRI) um.
Wir beriicksichtigen 6kologische und soziale Merkmale, indem wir uns z.B. fur eine
kohlenstoffarme Wirtschaft einsetzen. Die Leistungen umfassen garantierte Leistungen sowie
nicht garantierte Leistungen aus der Uberschussbeteiligung, die aus den Ertragen der
Kapitalanlage entstehen sowie aus Uberschiissen des Risiko- und Kostenergebnisses.

Kleinanleger-Zielgruppe Das Produkt eignet sich fir Kunden, die sich fir den Fall einer Pflegebedtrftigkeit lebenslang
absichern méchten. Gewisse Schwankungen bei der Uberschussbeteiligung im Vertragsverlauf
nimmt der Kunde in Kauf. Das im Todesfall vorhandene Kapital kann unter der Anlage liegen,
sodass ein Verlustrisiko besteht.

Fir das Verstédndnis der Leistungen benétigt der Kunde keine Kenntnisse tGber und keine
Erfahrungen mit den Finanzmarkten und Versicherungsanlageprodukten und/oder verpackten

Anlageprodukten.
Versicherungsleistungen Nach Eintritt der Pflegebedrftigkeit wird mindestens die garantierte Rente gezahlt, so lange die
und Kosten versicherte Person lebt und pflegebeddirftig ist. Die Rente wird ggf. durch nicht garantierte

Leistungen aus der Uberschussbeteiligung nach Eintritt der Pflegebed(irftigkeit erhéht. Bei Tod der
versicherten Person wird die vereinbarte Leistung ausbezahlt. Der Wert dieser Leistungen ist in
Abschnitt Ill dargestellt. Fiir die Berechnungen in diesem Basisinformationsblatt gehen wir von
einer 45 Jahre alten versicherten Person, einer Leistungsstaffel fir die Pflegerenten bezogen auf
die in Pflegegrad 5 versicherte Leistung in Hohe von 20 % bei Pflegegrad 1, 30 % bei Pflegegrad 2,
50 % bei Pflegegrad 3, 80 % bei Pflegegrad 4, 100 % bei Pflegegrad 5 sowie einer einmaligen
Anlage von 10.000 EUR aus. In diesem Modellfall ergibt sich eine Versicherungsprémie fir den
Versicherungsschutz von 10.000 EUR. Die Versicherungspramie betragt 100,00 % der gesamten
Anlage. Damit betragt die Anlage nach Berticksichtigung der Versicherungspramie 0 EUR. Die
Auswirkung des Kostenanteils der Versicherungspramie auf die Anlagerendite zum Ende der
empfohlenen Haltedauer ist durchschnittlich jahrlich 0,30 %. Dieser Kostenanteil ist in der Tabelle
+Zusammensetzung der Kosten" in Abschnitt V in den sonstigen laufenden Kosten enthalten. Es
ergibt sich zusatzlich eine Auswirkung des Versicherungspramienteils, der dem Wert der
Versicherungsleistungen entspricht, auf die Anlagerendite zum Ende der empfohlenen
Haltedauer. Diese betrégt durchschnittlich jahrlich 0,38 %.

Laufzeit Die Laufzeit fir dieses Produkt ist lebenslang. Bei den Berechnungen haben wir beispielhaft als
maximale Haltedauer 40 Jahre unterstellt. Wir kénnen den Vertrag unter bestimmten
Voraussetzungen einseitig auflésen, z. B. wenn der Versicherungsnehmer bzw. die versicherte
Person die vorvertragliche Anzeigepflicht verletzt hat.



lll. Welche Risiken bestehen und was konnte ich im Gegenzug dafiir bekommen?

Risikoindikator 1 n E 4 5 6 7

< | 2
Niedrigeres Risiko Hoheres Risiko

Dieser Risikoindikator beruht auf der Annahme, dass Sie das Produkt 40 Jahre lang
halten. Wenn Sie die Anlage friihzeitig auflésen, kann das tatséchliche Risiko erheblich
davon abweichen und Sie erhalten unter Umstanden weniger zurck.

Der Gesamtrisikoindikator hilft Ihnen, das mit diesem Produkt verbundene Risiko im Vergleich zu anderen Produkten
einzuschatzen. Er zeigt, wie hoch die Wahrscheinlichkeit ist, dass Sie bei diesem Produkt Geld verlieren, weil sich die Markte in
einer bestimmten Weise entwickeln oder wir nicht in der Lage sind, Sie auszubezahlen. Wir haben dieses Produkt auf einer
Skala von 1 bis 7 in die Risikoklasse 2 eingestuft, wobei 2 einer niedrigen Risikoklasse entspricht. Das Risiko potenzieller Verluste
aus der kiinftigen Wertentwicklung wird als niedrig eingestuft. Bei unglinstigen Marktbedingungen ist es dufSerst
unwahrscheinlich, dass unsere Fahigkeit beeintrdchtigt wird, Sie auszuzahlen. Dieses Produkt beinhaltet keinen Schutz vor
kiinftigen Marktentwicklungen, sodass Sie das angelegte Kapital ganz oder teilweise verlieren konnten.

Performance-Szenarien
Diese Tabelle zeigt, wie viel Sie in den ndchsten 40 Jahren unter verschiedenen Szenarien zuriickerhalten kdnnten, wenn Sie

10.000 EUR anlegen. Die dargestellten Szenarien zeigen, wie sich lhre Anlage entwickeln konnte. Sie kdnnen sie mit den
Szenarien fur andere Produkte vergleichen.

Anlage 10.000 EUR
davon Versicherungspramie 10.000 EUR
Szenarien 1Jahr 20 Jahre 40 Jahre
Erlebensfall-Szenarien
Stressszenario Was Sie nach Abzug der Kosten erhalten 9.374 EUR 8.516 EUR 6.157 EUR
kdnnten
Jahrliche Durchschnittsrendite -6,26 % -0,80 % -1,21%
Pessimistisches Was Sie nach Abzug der Kosten erhalten 9.385EUR 10.115 EUR 10.361 EUR
Szenario kdnnten
Jahrliche Durchschnittsrendite -6,15% 0,06 % 0,09%
Mittleres Szenario Was Sie nach Abzug der Kosten erhalten 9.396 EUR 12.696 EUR 18378 EUR
kdnnten
Jahrliche Durchschnittsrendite -6,04% 1,20% 1,53%
Optimistisches Was Sie nach Abzug der Kosten erhalten 9.409 EUR 16.625 EUR 33.493 EUR
Szenario kénnten
Jahrliche Durchschnittsrendite -591% 257% 307%

Todesfall-Szenario

Versicherungsfall Was lhre Beglinstigten nach Abzug der 10.029 EUR 12.696 EUR 18.378 EUR
Kosten erhalten kénnten

Pflegefall-Szenario

Versicherungsfall Was Sie nach Abzug der Kosten jahrlich 2.105 EUR 2.105 EUR 2.105 EUR
mindestens erhalten

Die dargestellten Szenarien entsprechen einer Schéatzung der kiinftigen Wertentwicklung aufgrund friiherer Wertanderungen
dieses Investments; sie sind kein exakter Indikator. Wie viel Sie tatséchlich erhalten, hangt davon ab, wie sich der Markt
entwickelt und wie lange Sie das Produkt halten. Das Stressszenario zeigt, was Sie im Fall extremer Marktbedingungen
zuriickerhalten kénnten und beriicksichtigt nicht den Fall, dass wir womadglich nicht in der Lage sind, die Auszahlung
vorzunehmen. In den angefthrten Zahlen sind samtliche Kosten des Produkts selbst enthalten, jedoch unter Umsténden nicht
alle Kosten, die Sie an Ihren Berater oder Ihre Vertriebsstelle zahlen missen. Bei den angefiihrten Zahlen ist Ihre persénliche
steuerliche Situation nicht bertcksichtigt, die sich ebenfalls darauf auswirken kann, wie viel Sie zuriickerhalten.

IV. Was geschieht, wenn die Vertragsgesellschaften nicht in der Lage sind, die Auszahlung

vorzunehmen?

Es besteht ein gesetzlicher Sicherungsfonds (§§ 221 ff. Versicherungsaufsichtsgesetz), der bei der Protektor
Lebensversicherungs-AG eingerichtet ist. Die Vertragsgesellschaften gehdren dem Sicherungsfonds an. Dieser schiitzt die
Anspriche der Versicherungsnehmer, der versicherten Personen, der Bezugsberechtigten und sonstiger aus dem
Versicherungsvertrag begiinstigter Personen. Die Aufsichtsbehdrde kann die vertraglich garantierten Leistungen um maximal
5% herabsetzen.

V. Welche Kosten entstehen?

Die Renditeminderung (Reduction in Yield - RIY) zeigt, wie sich die von Ihnen gezahlten Gesamtkosten auf die Anlagerendite,
die Sie erhalten kénnten, auswirken. In den Gesamtkosten sind einmalige, laufende und zusatzliche Kosten ber(cksichtigt.
Die hier ausgewiesenen Betrége entsprechen den kumulierten Kosten des Produkts bei drei verschiedenen Haltedauern. Sie



beinhalten etwaige Vertragsstrafen bei vorzeitigem Ausstieg. Bei den angegebenen Zahlen wird davon ausgegangen, dass Sie
10.000 EUR anlegen. Die Zahlen sind Schatzungen und kénnen in der Zukunft anders ausfallen.

Kosten im Zeitverlauf

Die Person, die Ihnen dieses Produkt verkauft oder Sie dazu berét, kann Ihnen weitere Kosten in Rechnung stellen. Sollte dies
der Fall sein, informiert Sie die Person Uber diese Kosten und zeigt Ihnen, wie sich samtliche Kosten im Zeitverlauf auf Ihre
Anlage auswirken werden.

Anlage 10.000 EUR

Szenarien Wenn Sie nach 1 Jahr Wenn Sie nach 20 Jahren Wenn Sie nach 40 Jahren
einlésen einlosen einlésen

Gesamtkosten 708 EUR 2.703 EUR 6.864 EUR

Auswirkung auf die Rendite 712% 1,22% 1,23%

(RIY) pro Jahr

Zusammensetzung der Kosten
Aus der nachfolgenden Tabelle geht Folgendes hervor:
» wie sich die verschiedenen Arten von Kosten jedes Jahr auf die Anlagerendite auswirken, die Sie am Ende der empfohlenen
Haltedauer erhalten kénnten;
« was die verschiedenen Kostenkategorien beinhalten.

Diese Tabelle zeigt die Auswirkungen auf die Rendite pro Jahr

012% Auswirkung der im Preis bereits inbegriffenen Kosten. Die

Arsiizgshosien Kosten fiir den Vertrieb Ihres Produkts sind darin inbegriffen.

Einmalige Kosten : : s
g Auswirkung der Kosten, die anfallen, wenn Sie bei Falligkeit aus

Ausstiegskosten 0,01% X
lhrer Anlage aussteigen.
Portfolio- 006% Auswirkung der Kosten, die daftr anfallen, dass wir fiir das
Transaktionskosten ' Produkt zugrunde liegende Anlagen kaufen und verkaufen.
Laufende Kosten : Auswirkung der Kosten, die wir lhnen jéhrlich fir die
Sonstllggsltaeléfende 1,04% Anlageverwaltung abziehen, sowie der in Abschnitt Il

genannten Kosten.

In den angefiihrten Einstiegskosten sind sdmtliche Vertriebskosten des Produkts selbst enthalten, jedoch unter Umsténden
nicht alle Kosten, die Sie an |hren Berater oder lhre Vertriebsstelle zahlen missen.

Die tatsdchlichen Kosten kénnen von den oben genannten Kosten abweichen, da sie z. B. von lhren personlichen Anlagen oder
denvon Ihnen gewahlten Optionen abhangen.

VI. Wie lange sollte ich die Anlage halten, und kann ich vorzeitig Geld entnehmen?

Empfohlene Haltedauer: lebenslang, hier beispielhaft 40 Jahre

Sie kdnnen lhre Vertragserkldrung innerhalb von 30 Tagen widerrufen. Naheres kdnnen Sie der Widerrufsbelehrung
entnehmen, die Sie mit dem Versicherungsschein erhalten. Die Laufzeit fir dieses Produkt ist lebenslang. Bei den
Berechnungen haben wir beispielhaft als maximale Haltedauer 40 Jahre unterstellt. Sie kdnnen |hre Versicherung jederzeit
zum Monatsende kindigen. Sie erhalten dann den fiir diesen Zeitpunkt vorgesehenen Riickkaufswert abz(glich eines
Stornoabzugs. Weitere Informationen finden Sie in Teil A Ihrer Versicherungsbedingungen unter ,Kiindigung”.

VII. Wie kann ich mich beschweren?

Falls Sie sich Gber das Produkt, den Vermittler oder das Versicherungsunternehmen beschweren méchten, kdnnen Sie unsere
Hotline unter 08 00.4 10 01 04 anrufen. Sie kdnnen die Beschwerde auch Gber unsere Internetseite www.allianz.de, per Brief
(Versorgungswerk der Presse GmbH, Postfach 105062, 70044 Stuttgart, Allianz Lebensversicherungs-AG, 10850 Berlin oder
Allianz Lebensversicherungs-AG, Reinsburgstr. 19, 70178 Stuttgart) oder per E-Mail (kontakt@presse-versorgung,
Lebensversicherung@allianz.de) bei uns einreichen.

VIIl. Sonstige zweckdienliche Angaben

Sonstige zweckdienliche Angaben finden Sie in dem personlichen Angebot, das wir fir Sie erstellt haben. Bei Abschluss des
Vertrags erhalten Sie wichtige Informationen in den folgenden Unterlagen, auf die Sie einen gesetzlichen Anspruch haben:
Versicherungsschein, Informationen nach VVG-InfoV, Versicherungsbedingungen, allgemeine Steuerhinweise.



